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Sammandrag

Hosten 2012 gjorde utrikesministeriet en enkdt om internationalisering och handelshinder
i vilket man kartlade féretagens internationalisering och hinder fér handel samt
investeringar. Enkdten genomférdes som en del av konceptet Team Finland i samarbete
med arbets- och naringsministeriet, Finpro, Finlands Naringsliv EK,
Centralhandelskammaren, Internationella handelskammaren ICC, Foretagarna i Finland
och Forbundet for finsk handel. Enkdten om internationalisering och handelshinder
besvarades av cirka 600 foretag, som tacker merparten av Finlands utrikeshandel. Forsta
delen av den har utredningen bestar av en analys av foretagens enkéatsvar och
utvecklingsforslag samt en redogorelse for de atgarder som redan vidtagits med anledning
av svaren. Andra delen av utredningen behandlar olika slag av tjanster som stodjer
foretagens internationalisering.

De finlandska foretagen ar fortfarande intresserade av ”de traditionella
exportmarknaderna”. Dessa toppas av Finlands av tradition storsta handelspartner
Ryssland, Sverige, Kina, USA, Tyskland, Norge, Japan, Indien, Storbritannien och Ukraina.
Enkaten visar att det vore majligt att utdka Finlands handel med Japan, Indien och Ukraina,
for i fraga om foretagens intresse for exportmarknader placerade sig de har landerna
hogre an i ljuset av Finlands exportstatistik.

Foretagen anser att offentliga internationaliseringstjanster ar viktiga och betonar att
man bor skapa goda verksamhetsforutsattningar for deras internationalisering och arbete
ute i varlden. FOretagen ansag att de i regel fatt en sakkunnig service men de ger ocksa
talrika utvecklingsforslag. Det centrala 6nskemalet ar att alla tjanster skulle finnas
tillgdngliga pa ett stalle. Enkaten visar att de tjanster som foretagen ser som viktigast
handlar om natverksbyggande, uppfoljning av affarsmiljo och olika PR-arrangemang.
Foretagen dnskade ocksa att man skulle undanréja handelshinder speciellt pa kravande
marknader. Féretagens utvecklingsonskemal kommer att beaktas och utnyttjas dven i
fortsattningen i Team Finland-verksamheten. Till exempel att fa service pa ett och samma
stille, eller snarare det forsta stallet, ar ett av Team Finlands framsta mal.

Resor for att frdmja export och internationalisering anses allmant taget vara nyttiga.
Sadana 6nskas sarskilt till Ryssland, Kina, USA och Indien. Bland annat Japan, Sverige,
Tyskland, Norge, Brasilien och Polen placerar sig ocksa hogt upp pa dnskelistan. Listan
sammanfaller ratt bra med de 6nskemal Finpro fatt av foretagen tidigare, men Japan
prioriteras hogre an forr. Foretagen onskar att de exportframjande resorna skulle ge dem
moijligheter att tréffa sadana myndigheter och féretagsrepresentanter i mallandet, med
vilka enskilda féretag annars har besvarligt att ordna moten. Foretagens centrala
utvecklingsidé ar att skraddarsy sarskilda exportframjande resor for vissa sektorer eller
foretagskluster. Foretagens dnskemal kommer att i man av mojlighet beaktas i planeringen
av de har resorna. Forberedelserna av resorna och uppfoljningen av deras resultat
utvecklas i en sarskild utvecklingsgrupp for exportframjande resor.

Foretagens asikter om hur exportfinanseringen fungerar ar tudelade. En del av dem é&r
noéjda medan en del anser att det inte finns finansiering att tillga eller att det &r
byrakratiskt, oflexibelt eller dyrt att anséka om den. Sarskilt fér sma och medelstora
foretag kan det vara besvarligt att hitta ratt finanseringsinstrument och de 6nskar mer



information om de olika alternativen och majligheterna. Enkatsvaren visar att det behévs
mera utvecklingsarbete, information och utbildning kring internationalisering och
exportfinansiering. Foretagens fragor och 6nskemal rérande finansiering har delgetts de
ansvariga myndigheterna och de aktdrer som beviljar finansiering och garantier fér analys.
De har redan haft kontakt med flera féretag och utvecklingsférslagen och problemen har
diskuterats.

De finlandska féretagen uppgav sammanlagt cirka 1 400 hinder fér handel och
investeringar. Utgaende fran svaren forefaller antalet hinder allmant taget ha 6kat.
Merparten av de hinder som de finlandska féretagen uppgav, omkring 86 procent, finns i
exporten av varor och tjanster. Hindren i anslutning till importen star fér endast cirka 14
procent, vilket &r mindre an tidigare. De angivna hindren bestar fortfarande mestadels av
problem i anslutning till export och import av varor. Problemen i samband med utbudet av
tjanster har dock Okat, vilket visar att tjanster ingar i allt fler finlandska foretags
verksamhet. Inga ndmnvarda hinder for investeringar rapporterades.

Cirka 30 procent av de finlandska foretagens handels- och investeringshinder hanger
samman med handeln med Ryssland, vilket givetvis delvis beror pa att Ryssland ar Finlands
viktigaste handelspartner. De har hindrens andel ar i det stora hela lika stor som fére
enkaten. Nast flest problem méter finlandska féretag pa EU:s inre marknad. Den har
markanden ar ekonomiskt viktig fér Finland och allt som allt cirka 53 procent av Finlands
utrikeshandel bedrivs inom EU. Enligt enkaten ar offentliga upphandlingar och EU:s
upphandlingslagstiftning 6verlag det mest problematiska omradet. Utover offentliga
upphandlingar framtrader problem i samband med varulagstiftning samt skatter och
beskattning som de storsta enskilda kategorierna. Cirka tio procent av de angivna hindren
ror handeln med Kina. De har hindren har 6kat en aning, men inte signifikant. Nast efter
Kina forekommer det flest problem i handeln med Brasilien, Indien och USA.

De allmanna hindren, som inte hdnger samman med ett visst land eller omrade, har
Okat avsevart. Som varldsomspannande bekymmer av det hér slaget ser féretagen
tryggandet av immateriella rattigheter och problem i offentliga upphandlingar.

Alla handels- och investeringshinder som foretagen fért fram har analyserats vid
utrikesministeriet samt arbets- och naringsministeriet. Vid behov har féretagen blivit
ombedda att lamna mera information for en vidare behandling av fallen. En stor del av
problemen har redan tagits till behandling antingen bilateralt mellan Finland och mallandet
och/eller tillsammans med Europeiska kommissionen och andra medlemslander som ett
led i EU:s gemensamma handelspolitik till exempel i Varldshandelsorganisationen WTO
eller bilateralt mellan EU och mallandet. Exempelvis EU:s frihandelsférhandlingar ger ett
gott tillfalle att avlagsna finlandska foretags handelshinder och darfor utnyttjas foretagens
enkatsvar nar Finlands férhandlingsstandpunkter utarbetas.

Team Finland pa nétet:
http://team.finland.fi

Programmet for externa ekonomiska relationer:
http://valtioneuvosto.fi/tiedostot/julkinen/periaatepaatokset/2012/taloudelliset ulkosuht

eet/sv.pdf

Mera information om enkdten om internationalisering och handelshinder vid
utrikesministeriet fas av handelsradet Heli Siikaluoma;
e-post: heli.siikaluoma@formin.fi tfn 0295 351 133
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Oversikt av de rapporterade
handelshindren

De finlandska foretagen uppgav sammanlagt cirka 1 400 hinder fér handel och
investeringar. Utgaende fran svaren forefaller hindren pa det hela taget ha blivit fler.
Merparten av de hinder som de finlandska féretagen namnde, cirka 86 procent, férekom i
exporten av varor och tjanster. Hindren i importen stod for endast cirka 14 procent, vilket
ar mindre an tidigare. De rapporterade hindren har fortfarande i hog grad att géra med
export eller import av varor. Problemen i samband med utbudet av tjanster har dock 6kat,
vilket visar att tjanster ingar i allt fler finlandska foretags verksamhet. Inga namnvarda
hinder for investeringar rapporterades.

Cirka 30 procent av de finlandska foretagens handels- och investeringshinder hanger
samman med handeln med Ryssland, vilket givetvis delvis beror pa att Ryssland &r Finlands
viktigaste handelspartner. D3 det forekommer aktiv handel ar det inte mer an naturligt att
det dven uppstar handelshinder. Hindren i Rysslandshandeln stod i det stora hela for en
lika stor del som de gjorde fore enkaten.

Nést flest problem moter finlandska féretag pa EU:s inre marknad. Den héar
markanden ar ekonomiskt viktig for Finland och allt som allt cirka 53 procent av Finlands
utrikeshandel bedrivs inom EU. Enligt enkaten ar offentliga upphandlingar och EU:s
upphandlingslagstiftning 6verlag det mest problematiska omradet. Utéver offentliga
upphandlingar framtrader problem i samband med varulagstiftning samt skatter och
beskattning som de storsta enskilda kategorierna.

Cirka tio procent av de angivna hindren rér handeln med Kina. De har hindren har
okat en aning, men inte signifikant. Aven tidigare resultat ger vid handa att Ryssland och
Kina ar de handelspartner utanfor EU dar finlandska foretag stoter pa flest problem.

De allménna hindren, som inte hanger samman med ett visst land eller omrade, har
Okat avsevart. Som varldsomspdnnande bekymmer av det har slaget ser foretagen
tryggandet av immateriella rattigheter och problem i offentliga upphandlingar.

Alla handels- och investeringshinder som foretagen fért fram har analyserats vid
utrikesministeriet samt arbets- och naringsministeriet. Vid behov har féretagen blivit
ombedda att [lamna mera information for en vidare behandling av fallen. En stor del av
problemen har redan tagits till behandling antingen bilateralt mellan Finland och mallandet
och/eller tillsammans med Europeiska kommissionen och andra medlemslander som ett
led i EU:s gemensamma handelspolitik till exempel i Varldshandelsorganisationen WTO
eller bilateralt mellan EU och mallandet. Exempelvis EU:s frihandelsforhandlingar ger ett
gott tillfalle att avlagsna finlandska foretags handelshinder och darfor utnyttjas foretagens
enkétsvar nar Finlands forhandlingsstandpunkter utarbetas.



| foljande kapitel behandlas de handels- och investeringshinder som féretagen uppgett,
specificerat enligt lander.

Tabell 4. Handelshindrens tio-i-topp (N= 1 374)

# Land Andel av handelshindren
1 Ryssland 29,3 % (402 st.)
2 EU:s inre marknad (utom Finland) 14,7 % (202 st.)
3 Kina 8,6 % (118 st.)
4 Finland 7,7 % (106 st.)
5 Allméant 5,1% (70 st.)

6 Brasilien 4,4 % (60 st.)

7 Indien 4,2 % (57 st.)

8 USA 3,9 % (54 st.)

9 Ukraina 2,3% (31 st.)
10 Argentina 1,6 % (22 st.)




Handelshindren enligt problemtyp

| en genomgang enligt problemtyp hdnger de hinder som de finldndska foretagen uppger
oftast samman med diskriminerande och oskéliga varubestammelser (tekniska
handelshinder, technical barriers to to trade, TBT), hoga eller foranderliga tullnivaer samt
problem vid fortullningen. De har ar samma problem som finlandska féretag av tradition
har rapporterat.

Foretagen har betydligt mer svarigheter an tidigare i fraga om offentliga
upphandlingar, personers rorlighet samt i skyddet avimmateriella rattigheter. En allman
observation var ocksa att rapporterna om de olika kraven pa inhemsk tillverkning, som
handelsparterna stéller (local content, local production) och som stor exporten, har blivit
fler. Det har innebér att en viss del av tillverkningen av varan bor besta av ifrdgavarande
lands produktionsinsatser.

Det rapporterades farre problem an tidigare i anslutning till féretagsklimat och
konkurrensforhallanden. Det har beror formodligen delvis pa att fragestallningen i
enkatformularet inte langre specificerade de har problemtyperna, utan de ingick i de
ovriga hindren.

Tabell 5. Handelshinder enligt problemtyp (N=1 374)

# Problemtyp Andel
1 Diskriminerande varubestammelser 15,4 % (212 st.)
2 Tullnivaer 13,2 % (179 st.)
3 Tullférfaranden 12,2 % (168 st.)
4 Skatteproblem 8,7 % (119 st.)
5 Offentliga upphandlingar 8,5 % (118 st.)
6 Personers rorlighet 8,4 % (115 st.)
7 Ovriga hinder och problem 7,3 % (100 st.)
8 Immateriella rattigheter (IPR) 7,1% (97 st.)
9 Kapitalets rorlighet 5,9 % (81 st.)
10 Foretagsklimat 3,6 % (49 st.)
11 Foretagets rattsliga stallning 3,5 % (48 st.)
12 Kvantitativa begransningar 3,4 % (47 st.)
13 Konkurrensforhallanden 1,8 % (25 st.)
14 Antidumpnings- och utjamningstullar samt | 1,2 % (16 st.)
skyddsatgarder




Handelshindren enligt sektor

Nar man ser pa handelshindren enligt sektor visar det sig att de flesta foretag som
rapporterat investeringshinder ar verksamma i branschen maskiner och apparater. De har
hindren verkar att ha 6kat en aning. Hos foretagen i sektorn for tjanster noteras en
avsevird 6kning av rapporter. Aven i metall-, stdl och gruvsektorn har antalet problem
Okat jamfort med de anmalningar som utrikesministeriet kant till tidigare. Inom
skogsindustrin, ICT-sektorn samt livsmedelsindustrin rapporterades daremot farre hinder
an tidigare.

Tabell 6. Handelshindren enligt sektor (N= 1 374)

# Sektor Andel

1 Maskiner och apparater 18,2 % (250 st.)
2 Tjanster 15,8 % (217 st.)
3 Ovrigt 13,8 % (190 st.)
4 Metall-, stal- och gruvindustri 9,7 % (133 st.)
5 Byggande och inredning 9,1 % (125 st.)
6 ICT (inkl. konsumentelektronik) 6,9 % (95 st.)

7 Kemisk industri (inkl. gummi, plast samt kosmetik) 6,1 % (84 st.)

8 Skogsindustri 4,3 % (59 st.)

9 Livsmedelsindustri (inkl. jordbruk) 3,5 % (48 st.)
10 *ospecificerad* 3,3 % (45 st.)
11 Transportmedel 3,2 % (44 st.)
12 Textil- och konfektionsindustri 3,1% (43 st.)
13 Detaljhandel 1,7 % (23 st.)
14 Lakemedelsindustri 1,3% (18 st.)

Harnast redogors narmare for problemen med offentliga upphandlingar, personers
rorlighet, immateriella rattigheter, krav pa inhemsk tillverkning och tjanster. De har 6kat i
jamforelse med de fall som utrikesministeriet kant till tidigare.



Offentliga upphandlingar

Offentliga upphandlingar uppfattas som ett problemomrade oftare an forr, bade pa
marknaden utanfor EU och pa EU:s inre marknad. Det har beror sannolikt pa att féretagen
blivit mer intresserade av att delta i anbudsférfaranden utanfor Finland. Nio procent av de
hinder som féretagen rapporterade hangde samman med offentliga upphandlingar. Cirka
halften av dem riktar sig till Finland eller andra delar av EU. Ryssland ar det mest
problematiska landet utanfér EU nar det géller offentliga upphandlingar och har har
handelshindren 6kat. Andra besvarliga marknader ar Indien, Kina, Kazakstan, Ukraina, USA
och Japan. De patalade problemen gallde bland annat favorisering av lokala aktorer, krav
pa inhemsk tillverkning, diskriminering, korruption och andra felgrepp, bristande 6ppenhet
i upphandlingsforfaranden samt en byrakrati som upplevs som éverdriven.

Upphandlingsforfarandena uppfattas allmant som arbetsamma, byrakratiska och
tidskrdavande bade i fraga om kraven pa handlingarnas innehall och inte minst sprak.
Sarskilt for sma foretag ar det ofta en administrativt tung process att delta i offentliga
upphandlingsforfaranden.

Lander utanfor EU

Det har ingatts fa internationella avtal om offentliga upphandlingar. Det finns ingen
reglering som tacker hela Varldshandelsorganisationen WTO fér WTO:s avtal om offentliga
upphandlingar (GPA) omfattar bara en liten del av organisationens medlemmar. Till
exempel Kina férhandlar som bast om att ansluta sig till avtalet. De ataganden som gjorts
inom WTO ar inte heller heltdckande. De problem som forekommer i offentliga
upphandlingar i USA och Japan visar att landerna, trots att de gatt med i GPA-avtalet, har
en hel del att forbattra nar det géller att lata utlandska foretag komma in pa deras
marknader. De hinder som framkommit i enkadten koncentrerar sig dock i huvudsak till
lander som inte omfattas av internationella avtal om offentliga upphandlingar, till exempel
Ryssland, Indien och Kina.

| lander utanfér EU mojliggdr dagens lage en reglering som syftar till att favorisera
inhemska producenter, varor och tjanster. Den har mojligheten har landerna utnyttjat i allt
storre grad under de senaste aren. Om internationella avtal inte ingatts eller de ar
bristfalliga blir det svart att ingripa i tredjelanders konkurrenshammande atgarder i
offentliga upphandlingar. Darfor stravar EU efter att i alla frihandelsforhandlingar
underlatta for foretag att komma in pa marknaden for offentliga upphandingar (bland
annat i Indien och Japan).

EU-lander

Svarigheterna i offentliga upphandlingar utgér en femtedel av alla problem som féretagen
stoter pa pa EU:s inre marknad. Problemen koncentreras framst till Finland, Baltikum och
Polen.

De problem som foretagen for fram ar egentligen inte rattsliga utan har att géra med
att lagstiftningen och forfarandena upplevs som tunga och besvarliga.

EU:s direktiv om offentliga upphandlingar revideras som bast. Reformarbetet syftar
till att finna I6sningar pa flera sakhelheter som kommit fram i enkatsvar. Direktivreformen
forsoker i forsta hand forbattra garantierna med tanke pa regelvidrig praxis, som



intressekonflikter, favorisering och korruptionsrisker. Reformen efterstravar ocksa att
forbattra sma och medelstora foretags mojligheter i offentliga anbudsférfaranden. Det nya
direktivet avser dessutom att underlatta upphandlingen av innovationer genom att skapa
sarskilda upphandlingsférfaranden med sikte pa langvariga innovationspartnerskap.

Finland

En sjattedel av alla problem som géller Finland ror offentliga upphandlingar. | svaren
namns bland annat att de myndigheter som genomfor upphandlingar saknar tillrdckligt
kunnande for att konkurrensutsatta sektorn i fraga och att priset far en fér framtradande
roll i férfarandena. Man sag det ocksa som ett problem att lagstiftningen inte tillater att ett
foretags regionala eller inhemska aspekter gynnas i anbudsforfarandena. | offentliga
upphandlingar uppfattades det ocksa som problematiskt att handlingarna finns tillgéngliga
bara pa finska, eftersom det blir en kostnadsfraga for utlandska foretag och minskar
konkurrensen i Finland.

| enkadten framtrader ocksa de sma och medelstora foretagens svarigheter att delta i
upphandlingsforfaranden. En del av féretagen ansag att konkurrenterna tillatits paverka
upphandlingskriterierna. | svaren riktas ocksa kritik mot att statsfinansierade bolag far
delta i anbudsforfarandena. Svarsgivarna upplever att det i sadana situationer blir omojligt
for andra foretag att konkurrera med priset. Féretagen onskar ocksa att informationen om
aktuella offentliga upphandlingar skulle finnas battre tillganglig.

Mera information om problem i samband med offentliga upphandlingar ges av:
Om den yttre marknaden

Handelsradet Mary-Anne Nojonen
e-post: mary-anne.nojonen@formin.fi tfn 0295 351 494

Om EU
Overinspektor Leila Vilhunen;
e-post: leila.vilhunen@tem.fi tfn 0295 064 686

Overinspektor Akseli Koskela;
e-post: akseli.koskela@tem.fi tfn 0295 064 928
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Personers rorlighet

Rapporterna om handelshinder i frdga om personers rorlighet har 6kat jamfort med de
anmalningar utrikesministeriet fatt tidigare. Merparten av problemen, cirka 90 procent,
har att géra med personers rérlighet fran Finland till utlandet och ndrmast visum- och
arbetstillstandsférfaranden i ldnder utanfér EU. Cirka tio procent av svarigheterna géller
forfaranden for utldnningar som kommer till Finland. Okningen i frdga om problem i
personers rorlighet vittnar om att foretagen 6nskar att man gor det lattare for experter
och kunder att rora sig i bagge riktningar. Problemen férknippade med personers rorlighet
hanger ofta samman med export av tjanster.

Foretagen har oftast problem i personers rorlighet nar de tar sig till Ryssland. |
enkdten om internationalisering och handelshinder handlade cirka 30 procent av
problemen kring personers rorlighet om Ryssland. Féretagen stotte pa problem néar de
ansokte om visum, arbetstillstand och uppehallstillstand. Som exempel ndmndes den ldnga
och dyra ansokningsprocessen for visum, besvarliga registreringskrav for visum samt
byrakratin kring arbetstillstand 6verlag (se exempel).

De nast flesta problemen i personers fria rorlighet utanfér EU gallde Kina (cirka sex
procent av rapporterna). Svarigheterna handlade i regel om visumfragor. Vid sidan av
Ryssland och Kina ar visum och arbetstillstand for foretagens handel ndrmast i USA,
Brasilien och Indien. Det vore viktigt att inreseprocesserna, utan att ge avkall pa
sdkerheten, skulle stéra foretagens handel sa lite som mojligt.

Merparten av problemen (60 procent) i personers rérlighet pa EU:s inre marknad
hade uppstatt vid inresa till Finland (totalt cirka 15 rapporter). En del av svarigheterna
handlade om utlanningars visumansodkningar. Det ses som ett sarskilt problem att det
drojer for lange att soka visum nar den sdkande ar expert eller kund hos ett finlandskt
foretag. Visumbehandlingen i Finland baserar sig pa Schengenbestdammelserna och
visumkodex. Myndigheterna férsoker handlagga affarsresandes visumansékningar sa
smidigt som mojligt och sa att de i man av maéjlighet stodjer finlandska foretags
verksamhet. Problem klaras upp sa fort som maojligt.

Nagra foretag anser att forfarandet for att bevilja arbetstillstand (upphallstillstand pa
grund av arbete) ar svart, ldangsamt och dyrt. Aven byrékratin kring att sdka finskt
medborgarskap fick kritik. Nagra foretag berdttade om problem med att fa en
yrkesexamen som avlagts i ett annat EU-land eller utanfor EU erkand i Finland. | svaren
som behandlade personers rérlighet uttrycktes ocksa oro 6ver importen av svart
arbetskraft till Finland. Féretagen forde ocksa fram att man flyttar produktion och darmed
dven sysselsattning till utlandet bland annat pa grund av de hogra lonekostnaderna i
Finland.

Nar det gallde det dvriga EU namndes det problematiska kravet att anlita lokal
arbetskraft samt svarigheterna med det 6msesidiga erkdnnandet av examina.
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Exempel: Visum och arbetstillstand mellan EU/Finland och Ryssland

Foretagen ser visumsvarigheterna som ett betydande hinder mellan Finland och Ryssland.
De flesta rapporterna géllde ansdkandet av ryska visum men dven problem med att fa
visum till Finland patalades i viss man. Finland ar ett Schengen-land och maste darmed
folja Schengen-regelverket, det vill sdga den gemensamma europeiska lagstiftningen.

Ett fatal foretag uppmuntrade visumfrihet mellan EU/Finland och Ryssland, nagot
som EU och Ryssland 2003 uppstéllde som gemensamt strategiskt mal pa lang sikt. | slutet
av 2011 godkéndes en rad villkor for visumfriheten, bland annat i fraga om
dokumentsdkerhet, gransbevakning, olaglig inresa och myndighetssamarbete. Efter

verkstallandet av dessa fattar EU-radet beslut om eventuella férhandlingar om visumfrihet.

Arbetet fortsatter och Finland stodjer visumfrihetsmalet men betonar att den bor inforas
kontrollerat och att villkoren maste uppfyllas.

Innan visumfriheten infors ar det viktigt for Finland att resandet underlattas med
smidig och effektiv visumhandlaggning och att man utnyttjar de majligheter till flexibilitet
som finns i visumkodex och EU:s och Rysslands avtal for att underlatta visering. Det vore
ocksa viktigt att Ryssland utnyttjar de hir mojligheterna i sa stor skala som mojligt. Finland
har gjort kundtjansten effektivare genom att lagga ut visumansokandet och standigt
utveckla handlaggningsprocesserna.

Problem med att fa arbetstillstand har lange varit ett av de finlandska foretagens
storsta bekymmer i Ryssland. Den héar fragan har systematiskt forts fram pa olika plan i
Finlands bilaterala forhandlingar och samtal pa EU-niva med Ryssland. Ar 2010
underlattades beviljandet av arbetstillstand foér sa kallade hogutbildade specialister och
vissa andra specialgrupper. Lindringen géller en betydande del av finldndarna, men inte
alla. Det hér arbetstillstandet beviljas for upp till tre ar. Det vanliga arbetstillstandet
beviljas fortfarande bara for ett ar.

Utlanningars vistelse i Ryssland férsvaras ocksa av registeringskravet samt
begransningen av arbetsresedagar inom landet. Ryssland har underlattat registreringen
genom att férlanga tiden for registrering fran tre till sju dagar. Numera kan man ocksa
registrera sig per post, och dven arbetsgivaren kan gora registreringen. Finland kraver inte
registrering av ryska medborgare.

Mera information om personers rorlighet ges av:
Om den yttre marknaden

Enhetens chef Paivi Blinnikka, Pass- och visumenheten
e-post : paivi.blinnikka@formin.fi, tfn 0295 351 066

OmEU
Overinspektor Leila Vilhunen;
e-post: leila.vilhunen@tem.fi, tfn 0295 064 686

Overinspektor Akseli Koskela;
e-post: akseli.koskela@tem.fi, tfn 0295 064 928
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Immateriella réttigheter (IPR)

Problem i samband med immateriella rattigheter (intellectual property rights, IP-
rattigheter) ses som ett vaxande hinder for handel. Cirka sju procent av alla problem som
foretagen uppgav i enkaten handlade om IP-rattigheter och fragor kring dem. Geografiskt
sett forekommer det mest IPR-problem i Kina, inom EU och i Ryssland. Skillnaden till
landerna med nast flest problem, Sydkorea, USA och Brasilien, ar klar.

| foretagens svar namns erfarenheter om upphovsrattskrankningar, kopiering av varor
och varumarken och bristande respekt hos motparten fér de 6msesidiga
avtalsforpliktelserna om IP-rattigheter. Att géra varumarken stridiga kan bli aktuellt ocksa
pa utvecklade marknader, som USA.

Speciellt sma och medelstora féretag anses ha daliga mojligheter att skydda sig mot
kopiering och forsvara sina patent i domstol. Foretagen betonade ocksa att det for mycket
sma aktorer blir onddigt tungt att soka patent och sarskilt i bérjan av verksamheten blir det
for dyrt. Tiden for registrering av varumarken kan variera stort mellan olika lander, vilket
man bor beakta i foretagets tidsplaner.

| nagra svar, dar féretagen kommenterade IPR-fragorna inom EU, patalas vikten av att
systemet for ett gemensamt EU-patent bor fas klart. Systemet skulle mojliggora ett
effektivt forfarande till rimliga kostnader for patent som géller i hela EU. Betydande
framsteg har gjorts i drendet. | slutet av 2012 uppnadde medlemsldnderna enighet om att
skapa ett gemensamt patentskydd i EU med EU-férordningar, samt ett avtal om en
kombinerad patentdomstol som hér samman med helheten. Avtalet om patentdomstolen
maste ratificeras pa nationell niva innan det kan trada i kraft.

Foretagen kan undvika en del av problemen genom att férhalla sig korrekt till
immateriella rattigheter. Man upplever det ofta som dyrt att skydda rattigheterna, men
det ar det enda sattet att sakerstélla ett battre foretag som vill bli internationellt.
Foretagen borde i sina totalinvesteringar for internationaliseringen rikna skyddandet av
IP-rattigheterna i ett land eller pa en marknad. | enkatsvaren patalades ocksa att
tullmyndigheterna borde bedriva ett mer effektivt samarbete i 6vervakningen av
kopierade varor.

Mera information om IPR-fragor fas av:
Om den yttre marknaden

Handelsradet Heli Siikaluoma;
e-post: heli.siikaluoma@formin.fi tfn 0295 351 133

Om EU
Overinspektor Leila Vilhunen;
e-post: leila.vilhunen@tem.fi tfn 0295 064 686

Overinspektor Akseli Koskela;
e-post: akseli.koskela@tem.fi tfn 0295 064 928
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Krav pa inhemsk tillverkning

Foretagen har i allt hégre grad rapporterat om olika krav pa inhemsk tillverkning som de
stott pa exportmarknader i tredjelander. Manga lander vill skydda sin inhemska produktion
och arbetskraft och foérsoker begransa utlandska foretags mojligheter med olika slags krav
pa inhemskt ursprung och ”buy national”’-bestammelser. Vissa lander beviljar till och med
importtillstand bara for produkter som inte produceras lokalt. Kraven pa inhemsk
tillverkning kan vara till exempel att ett foretag for att kunna producera varor lokalt ocksa
maste skaffa en viss mangd lokal produktion i stallet foér import. Kravet kan ocksa besta i
att foretaget maste anlita lokal arbetskraft. De rapporterade kraven pa inhemsk
tillverkning varierade fran 50 till hela 80 procent.

Kravet pa lokal arbetskraft kan i sin tur till exempel inneb&ra att man maste ha tva
lokala anstéllda for varje ditsand anstalld. Det kan ocksa vara omojligt for en utlanning att
aga hela foretaget och det finns till exempel en 6vre gréans pa 50 procent for utlandskt
agande. Kraven pa inhemskt ursprung galler i synnerhet offentliga upphandlingar och
investeringar i landet. De ar svara att komma at sarskilt i fraga om offentliga upphandlingar,
eftersom WTO:s och EU:s avtal inte ar heltackande. | tjanstebranscher kan man daremot
forsoka paverka kraven pa den inhemska andelen inom ramen for frihandelsavtalen mellan
WTO eller EU och mallandet. | fraga om investeringar i andra branscher kan man aberopa
WTO-avtalet om handelsrelaterade investeringsatgarder i handel.

Det férekommer krav pa inhemsk tillverkning sarskilt i vdxande ekonomier, som
Brasilien, Indien och Nigeria, som vill stédja sin industri och sin arbetskraftsutveckling, men
kraven tillampas i stor utstrackning ocksa i andra lander. Liknande krav har rapporterats i
viss man ocksa pa EU:s inre marknad. | vissa sektorer har det till exempel lagts fram krav
att man far anvanda bara sadana ravaror som kommer fran EU. Det finns bedémningar om
att den ekonomiska osdkerheten leder till allt storre krav pa inhemsk tillverkning, trots att
till exempel alla medlemmar i G20-gruppen har lovat avhalla sig fran protektionistiska
atgérder.

Till exempel USA och Brasilien tillampar kdnda och ofta rapporterade krav pa inhemsk
tillverkning. | USA begransas utlandska foretags verksamhet exempelvis av Buy American
Act. Buy American-lagstiftningen stipulerar i vissa offentliga anbudsférfaranden att en
produkt bor vara tillverkad i USA och dessutom att minst halften av totalkostnaderna bor
besta av lokala komponenter. Brasilien har motsvarande “Buy Brazilian”-bestammelser,
som gynnar den inhemska produktionen och tillampas bland annat i telebranschen och
sjofarts- och offshoreindustrin.

Krav pa inhemskt ursprung och motsvarande fragor behandlas bade pa EU-niva och
med ifragavarande lander direkt. Lédnderna for fram problemen ocksa i WTO, for kraven pa
inhemsk produktion kan strida mot WTO:s princip for nationell behandling. | slutet av 2012
behandlade WTO flera landers och EU:s klagomal om Kanadas krav pa inhemsk tillverkning
i energibranschen.

Mera information om kraven pa inhemsk tillverkning fas pa utrikesministeriet av:

Handelsradet Heli Siikaluoma;
e-post: heli.siikaluoma@formin.fi tfn 0295 351 133
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Tjdnster

Andelen problem som rapporterades av tjansteproducerande foretag férdubblades jamfort
med tidigare. Problemen som uppges i enkaten star for 16 procent, da de tidigare kdnda
svarigheterna i tjansteproduktion utgjorde endast 8 procent. Uppgangen kan bero pa flera
faktorer. For det forsta omformulerades frageformularets fragor en aning jamfért med
tidigare enkater for att battre kunna avsldja hindren i tjansteproduktionen. Foér det andra
erbjuder allt fler finlandska foretag — dven traditionella industriféretag — tjanster som en
del av sin internationella verksamhet. For det tredje har splittringen av foretagens
vardekedjor lett till en splittring av att tjansteproduktionen. D& kan man st6ta pa problem
till exempel da foretagens interna tjanster ror sig 6ver granser.

Foretagen i tjdnstebranscherna rapporterade om problem till exempel i ansékandet
av koncessioner eller licenser, krav pa samforetag eller begransningar av utlandskt dgande,
begransningar av verksamhetens omfattning (ett utlandskagt féretag far inte erbjuda vissa
tjanster), krav pa inhemskt ursprung samt problem i personers rorlighet, beskattning och
offentliga upphandlingar.

Man efterstravar att avhjalpa hindren i tjansteproduktionen inom ramen for
handelsforhandlingar bade i WTO och i EU:s bilaterala frihandelsférhandlingar. En viktig del
av dem ar den passus av avtalet som galler gransoverskridande handel med och etablering
av tjanster. | mars 2013 inleddes ocksa forhandlingarna om ett multilateralt avtal om
tjanster. | forhandlingarna kan man till exempel paverka foljande krav: restriktioner for
utlandskt dgande, kraven pa samféretag, ensamratter, kraven pa att en tjanst ska vara
inhemsk till en bestamd del eller att en viss mangd lokal arbetskraft bor anlitas, krav pa
medborgarskap, boendeort eller lokal narvaro samt tillstands- eller licensforfaranden som
diskriminerar utlandska aktorer. | forhandlingarna om handel med tjanster kan man ocksa
forsoka 16sa vissa hinder for personers rorlighet, till exempel for chefer, experter eller
affarsresande. Genom férhandlingar kan man dock inte paverka det svaraste problemet i
personers rorlighet, det vill sdga behovet av visum eller arbetstillstand och komplicerade
eller tidskravande férfaranden i samband med dem.

Mera information om hinder for tjanster fas pa utrikesministeriet av:

Handelssekreterare Niina Blomberg;
e-post: niina.blomberg@formin.fi tfn 0295 351 107
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